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Udstillingerne tiltraekker

hvert ar 200.000 boligejere.

Flere gange om aret har vi
spa&ndende aktiviteter, hvor
du kan bemande standen.

EN STAND DER SIKRER

IOJNEFALDENDE EFFEKT

Nar du har en udstillingsstand hos os, far du stort
udbytte af din investering. Vi har i alt 200.000
besegende hvert ar, og her taler vi om boligejere,
der har seriese planer om at ndre boligen i stor
eller lille malestok.

De besegende far en oplevelse, der er virkelig.
Og de holder fast i denne virkelighed bl.a. i form
af dit brochuremateriale, som de forsyner sig med
i udstillingernes brochurereoler.

Hele konceptet omfatter lebende markedsfering,
brochureservice og tilbagevendende aktiviteter, der
er med til at sikre det heoje besegstal i Danmarks
sterste permanente byggeudstilling. Markedsferingen
tilrettel®egges med henblik pa at skabe et jeevnt flow
af besegende hele aret.



Dine produkters tilgengelig-
hed i udstillingen giver effekt
350 dage om aret.

| Middelfart har du mulighed
for at bygge rigtig stort i vores
udenders udstilling.

PERMANENT SYNLIGHED
— PA BOLIGE)JERENS PRAMISSER

I vores udstillinger er dine produkter synlige fra ferste
dag. Standene er ubemandede, men dine produkter er
tilgengelige og synlige hele tiden - 350 dage om aret.

Besegende kan i ro og mag lade sig inspirere - fole sig
fri til at ga fra stand til stand og lade sig overraske

af produkter og lesninger, som de ikke havde dremt
om. Og de kan komme igen og igen sa ofte de ensker
pa vejen frem mod deres beslutning.

| forbindelse med aktiviteter har du som udstiller
mulighed for selv at veere til stede. Her er det nemt og
bekvemt at komme i direkte dialog med de mange
boligejere, der beseger udstillingerne - bade for at
finde inspiration og for at tale med netop dig som
byggevareleverander.




produkterne i 1:1«

ke e[
IP b ¥ il . * »Kunderne oplever

»Det er vores vurdering, at slutkunderne i dag
forbereder sig bedre end nogensinde. De surfer pa
internettet og finder inspiration og fakta, hvorefter
de kommer her i udstillingerne, hvor de kan opleve
byggeprodukterne i 1:1, og de kan i ro og mag
sammenligne flere kvaliteter, for de beslutter sig.

Vi er iseer glade for at deltage, nar Byggecentrum
holder deres store aktiviteter, hvor vi som udstil-
lere bemander vores stande. Det giver os en
enestaende mulighed for en direkte dialog med
kunderne, sa det kommer der altid mange seriese
kontakter ud af. Og det kan jo ikke veere nemmere
for os, for standen er der jo i forvejen.«

Direkter Per Bang Jensen,
VJ-B Udestuer Sjzlland A/S

»Vi har en stor butik i Odense med 600 m? fliseudstil-
ling, hvor vi har 46 badmiljeer og rigtig mange udstil-
lingspaneler.

Formalet med vore stande i Byggecentrum i Middelfart
og Ballerup er at skabe en nysgerrighed for vore
produkter, sa folk far lyst til at besege vores butik og
se endnu flere fliser. Det ger vi ved at vise nogle fa
specielt udvalgte udstillingspaneler og dette - kombi-
neret med vores store katalog, som er sat frem pa
standene - giver en valdig god respons fra kunderne.

Geografisk ligger Ballerup og Middelfart godt i forhold
til vores butik, sa vi dekker en sterre del af landet, og
udstillingsstandene passer sig selv.«

Indehaver Anette Ronn-Andersen,
Fliseuniverset A/S




Den fysiske eksponering giver
boligejerne mulighed for at
rore og fole produkterne.

Du kan skifte ud, bygge om
og prasentere nyheder, s3
ofte du vil.

LIVE-EKSPONERING

VIRKER AGTE OG TROVARDIGT

I vores udstillinger oplever de besegende dine
produkter i levende live, hvilket ikke lader sig gere
i en annonce eller pa Tv.

Det er afgerende for kundens beslutningsgrundlag at
kunne rore ved produkterne. De vil maerke styrken i et
derhandtag eller fele kvaliteten af et smukt traegulv.
Fornemme hejden i en udestue eller sammenligne
farver pa mursten.

Vi kalder det markedsfering, der er til at ta' og

fole pa. Pa din stand bringer du dit produkt helt ind
i de besegendes virkelighed, uden at du skal afse
personale til at betjene de besegende i deres
beslutningsproces.



21.000 m? inspiration til boligejere
3.000 m? indenders i Ballerup
3.000 m? indenders i Middelfart og
15.000 m? udenders

Gratis adgang

Abent alle dage 1017

350 dage om aret

I alt 400 udstillere

En udstillingsstand
inkluderer*:

Leje af standvagge

Elforbrug (indenders)

Udskiftning af lyskilder

Almindelig rengering
(indenders)

Dagligt opsyn
Brochureservice
Brug af medelokale
for op til 8 personer

(efter aftale)

Link til egen hjemme-
side

*Se separat prisliste

200.000 serigse og
malrettede boligejere
beseger hvert ar udstil-
lingerne.

63 % af de besegende
onsker at investere mere
end 100.000 kr. i renove-
ring af boligen.

71 % af de besegende

har en husstandsindkomst

pa over 500.000 kr.

75 % af de besegende
har helt eller delvist
handvaerker til at udfere
projekterne.

72 % af de besegende
er mellem 30 og 60 ar.
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